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■職務要約
株式会社Aに入社後、主に自動車メーカーや製菓メーカー、飲食・卸などのtoCエンプラ顧客、法人向けシステム開発をしているtoB顧客を対象にデータ分析のプロフェッショナルサービスを約2年間経験しました。また、新規事業の立ち上げも1年間経験し、その中で、セミナー登壇によるリード獲得、商談化した顧客へのセールスのサポート、カスタマーサクセスとして既存顧客への伴奏支援、PdMとして開発要件の定義と開発チームへの連携を実行しました。現在は、各部門と連携しながら、プロダクトの改良を続けております。

■職務経歴
	2019年1月～2019年7月　　Z（アメリカ合衆国）

	事業内容：EVTOL事業
資本金：1億円（2019年度）　売上高：非公表
従業員数：30人　　　上場：非上場
	インターン生
として勤務

	2019年1月
～2019年7月
	マーケティング部

	
	【主な業務】
・Facebook運用
・マーケティングチームリーダーとして、世界最大規模の航空展示会イベントEAAでのブース企画と実行

【主な実績】
Facebookアカウントのフォロワーを5日間で200フォロワーの獲得

【主なプロジェクト】
・2019年EAAに向けて、関係各所を巻き込みブースの設計と会社のFacebookアカウントのフォロワーを増やす企画を実施し5日間のイベント開催中に200人のフォロワー獲得に成功しました。

	2020年12月～2022年6月　　M株式会社

	事業内容：データ分析コンサルティング事業
資本金：18百万円　売上高：非公開
従業員数：100人　上場：非上場
	正社員
として勤務

	2020年12月
～2022年6月
	本社／データサイエンス部

	
	【主な業務】
・先方の課題抽出
・仮説立案
・分析設計
・集計
・示唆出し
・レポーティング

【主なプロジェクト】
・ソーシャルゲームのデータ分析プロジェクト
・ソーシャルゲームの基礎KPIのモニタリングBIの構築プロジェクト
・画像認識モデルの前処理の効率化プロジェクト

【使用ツール】
・bigquery
・python
・Teams
・Powerpoint
・Excel

【主な顧客】
ゲーム会社

【主な実績】
当時セールスランキング10位以内のソーシャルゲームのタイトルのデータ分析コンサルティングを担当し、エンドユーザーの継続率上昇につながる施策提案を実施した

	2022年9月～2026年2月　　株式会社A

	事業内容：インターネットシステム開発事業
資本金：1億円　売上高：非公開
従業員数：135人　　　上場：非上場
	正社員
として勤務

	2022年9月
～2023年2月
	本社／カスタマーサクセス部事業開発室

	
	【主な業務】
・週次月次報告レポートの要件定義と自動化
・bigqueryの導入
・AWSとbigqueryの連携
・データマートの作成
・BI構築

【主なプロジェクト】
・週次/月次レポートの自動化プロジェクト

【主な実績】
顧客に提供する週次/月次レポートの手動更新だった状態から自動化し、当時の4人月分の工数を削減しました。

【使用ツール】
・slack
・bigquery
・python
・AWS
・looker studio
・Tableau

	2023年3月
~2024年3月
	本社／社長直下新規事業開発室

	
	【主な業務】
・セミナー実施によるリード獲得
・商談化した顧客に対するセールスサポート
・既存顧客に対するヒアリング/クロスセル提案
・カスタマーサクセスとしての伴走支援
・ミニマムバリュープロダクトの要件定義と開発への落とし込み

【主なプロジェクト】
・PoC顧客の獲得
・ミニマムバリュープロダクトの開発
・事例の創出

【主な顧客】
製菓メーカー、フィットネス、飲食チェーン、食品メーカー、ガーデニング、小売、toBシステム開発会社

【主な実績】
・セミナー実施時資料請求率平均約10%
・PoC顧客の15案件獲得
・事例の創出5件
・ミニマムバリュープロダクトの開発

【使用ツール】
・slack
・salesforce
・figma
・bigquery
・python
・AWS
・looker studio
・Tableau

	2024年4月
~2025年7月
	本社／データ事業部アナリティクスグループ

	
	【主な業務】
・プロフェッショナルサービスとして既存顧客の課題抽出
・顧客の課題解決するための新規機能の検証
・機能の改善要件の作成
・外部顧問からのマーケティング部署内業務のヒアリング

【主な顧客】
卸/スーパー、自動車メーカー、フィットネス、食品メーカー

【主なプロジェクト】
・ターゲット顧客の業務理解
・プロダクトの新規要件開発

【主な実績】
・事例創出（先方が認知していないブランドのPODの価値を言語化し施策の策定に繋げる）
・グループリーダーに昇進
・マネージャーに昇進

【使用ツール】
・slack
・salesforce
・figma
・bigquery
・python
・AWS
・looker studio
・Tableau
・Cursor

	2025年8月
~2026年2月
	本社／事業戦略部データ事業部

	
	【主な業務】
・プロフェッショナルサービスとして既存顧客の課題抽出
・自然言語処理による顧客のVoC分析機能の開発要件整理とスクリプト作成
・企業価値をモニタリングするための指標分解と要件整理
・企業価値をモニタリングするためのBIと集計設計
・企業価値をモニタリングするためのBI構築
・事業のPoDを特定するための市場調査と事業分析

【主な顧客】
飲食チェーン

【主なプロジェクト】
・自然言語処理による顧客のVoC分析機能の開発プロジェクト
・事業指標モニタリングプロジェクト
・飲食チェーン顧客に対する分析レポートの提供プロジェクト

【主な実績】
・各事業部のOKRの見直し
・顧客の施策の数値改善

【使用ツール】
・slack
・salesforce
・figma
・bigquery
・python
・AWS
・looker studio
・Tableau
・Cursor
・dbt

	2025年12月〜現在　株式会社S

	事業内容：
エンターテイメント領域における新規事業開発
ブロックチェーン領域における新規事業開発
マーケティングコンサルティング事業
システムインテグレーション事業
飲食店コンサルティング事業

資本金：600万円　売上高：非公開
従業員数：10人未満　　　上場：非上場
	業務委託
として勤務

	2025年11月〜現在
	基地局データの整理とデータ入力現場で使用するデータ入力ツールの開発

	
	【主な業務】
・発注元の顧客と要件整理と合意
・基地局データの読み込みとキャッチアップ
・基地局データのデータ定義書の作成
・データ整備
・基地局の図面のデータ入力作成現場で使用する入力予測ツールの開発
・基地局データの入力予測モデルの構築と精度改善
・顧客に提出する報告レポート作成業務

【主な顧客】
情報通信業

【主なプロジェクト】
・基地局データ入力予測ツール開発
基地局の図面を元にデータを手入力するのに工数が掛かっているという課題が先方の中にあった。その課題の解決策として、精度92%の入力データの予測ツールを開発し提供した。

【主な実績】
・先方のデータの入力工数の削減

【使用ツール】
・slack
・bigquery
・python
・Cursor



■資格
	普通自動車第一種運転免許
	2018年3月取得



■自己PR
私の強みは、課題の深堀りと言語化です。
現職のターゲット業界のマーケティング部署の課題を特定し整理しました。
マーケティング部署内の各ポジションごとにどのような課題があるのかを特定し整理しました。
そこで、
・エンド顧客がロイヤル化する態度変容の要因となる仮説を立てることができない
・エンド顧客がブランドに対して評価している価値を言語化できない
という先方が抱えている課題にセンターピンを置き、プロダクト開発に取り組んだところ、施策につながるような事例を創出することができました。
以上
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